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MODULUL 1

In cadrul acestui modul, copiii creeaza un plan de afaceri. Pornesc de
la ideatie, identifica pasiunile, valorile personale si obiectivele,
insusindu-si Tn mod gradual fundamentele antreprenoriatului. Incheie
prin realizarea unui plan de afaceri si a unui video de promovare.




| IKIGAI

Inteleg IKIGAI
Afla pasiunea lucrativa si experimenteaza

4 Dreamboard Il

Pot sa ofere apreciere
Creeaza Dreamboard
Prezinta Dreamboard

7 Creare Logo

|dentifica principiile de creare a logo-ului
Pot executa propriul logo folosind Canva

Planul de afaceri ll - prezentare
10 .

Asambleaza si prezinta planul
de afaceri
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7 Obiective 4

Inteleg ce sunt obiectivele
Descopera categorii de obiective
Isi seteazd obiective personale in categorii

5 Angajat vs. Antreprenor

Pot compara caracteristicile Angajat vs.
Antreprenor

8 Diferentiatori si promovare

Identifica care e diferentiatorul (unicitate)
|dentifica cui se adreseaza afacerea
|dentifica metode de promovare

3 Dreamboard |

Constientizeaza ce si de ce e important
pentru ei
Incep s& lucreze la Dreamboard

6 Costuri, rentabilitate, profit C) @

Pot identifica resurse, costuri, potentiali
investitori
Calculeaza pragul de rentabilitate si marja de

profit

9 Planul de afaceri |

Inteleg elementele componente ale unui Plan
de afaceri. Imbunatatesc elementele
componente pe care le au deja
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MODULUL 2

In cadrul acestui modul, copiii pot ajunge la finalul cursului s& vanda servicii
sau produse pe site-ul Kidprenor si sa castige proprii bani. Incep prin a gasi
obiective SMART pentru afacerea lor, identifica moduri de gestionare a
banilor, emotiilor si procrastinarii si afla detalii despre vanzare si economisire.
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1 Intro - Cum sa economisim? ) Gestionarea banilor Il €) @ 3 Preconceptii si frici in afaceri
Recapituleaza modulul 1 Inteleg si aplica sistemul celor 5 Plicuri Afla despre gestionarea fricii
Identifica statusul afacerii Pot identifica rolurile banilor |dentificd aspecte ale manifestarii fricii
Demonteaza preconceptii despre bani
Orientare spre solutii
4 Recunostinta si echilibru I 5, Gl haE A 4 6 inapoila afaceri
Schimb# asteptarea in recunostint3 Identifica elementele unor obiective SMART Identifica statusul afacerii
Muta atentia de la individ la comunitate Pot aplica SMART pe un obiectiv personal Seteaza un obiectiv SMART pentru afacere
Constientizeaza ca exista deziderate legate de
echilibru spre care pot sa tinda
-7 Delaanalizi la planul de actiune C) @ g Targonline Q Implementare, optimizare, lansare
Imbun&titesc planul de afacer; Descriu produsele: denumire, descriere, pret, Se stabilesc ultimele detalii si se
inteleg funtionalitatile de backend ale site-ului  poz&, formular comanda incarca produsele in magazin

10 Pomodoro [ 4

Afla cum sa gestioneze procrastinarea
Reflecteaza asupra experientei
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MODULUL 3

In cadrul acestui modul, copiii lanseaza propriul site de prezentare.
Incep prin aplicarea principiului Pareto in propria afacere si viata, apoi
identifica crezuri limitative si afla despre cashflow si studii de piata.




1 Intro - Recapitulare @

Recapituleaza modulul 2
Fac retrospectiva rezultatelor targului

Pareto
4 [

Descopera si aplica principiul Pareto

7 Valori crezuri limitative '

|dentifica si demonteaza crezuri limitative
despre ei si bani

|dentifica si demonteaza crezuri limitative
despre afacerea lor

10 Lansare website si prezentare parinti i

Prezinta website-ul propriu in fata parintilor
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y) Implementare pomodoro C) @

Invata sa diferentieze bunuri active-pasive
Implementeaza pomodoro

Aplica cunostintele in cadrul jocului
cashflow

5 Creare website

Invata s3 utilizeze sitel23.com

8 Creare website
Continua sa lucreze la propriul site

3 Matricea timpului C) @
|dentifica si inteleg matricea timpului
Aplica cunostintele in cadrul cashflow

6 Creare website

Creeaza propriul site

o Pregatire prezentare

Construiesc discursul de prezentarea al
site-ului
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MODULUL 4

In cadrul acestui modul, copiil aprofundeaza cunostintele despre
sistemul financiar, isi dezvolta calitatile de lidership, invata mai multe
despre arta networking-ului si despre tehnicile de negociere.
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1 Inlumea finantelor | ) inlumea finantelor || 3 h lumea finantelor i
Identifica semne ale nevoii Invata termeni noi: debitor, creditor, conturi Folosesc termenii insusiti ora anterioars
Adopta o atitudine proactiva Inteleg sistemul de economisire prin banca si afl3 despre a 8-a minune a lumii:
Descopera ca valoarea creeza relatii bune dobanda compus3
Recapituleaza rolul banilor
Afla cum se castiga bani
/] Negociereal| 5 Negdocierea ll @ Calitatile unui lider 4
invata si identific tehnici de negociere, Aplica tehnici de negociere Definesc un lider bun
|denitifica bune practici in negociere |dentifica si inteleg calitatile de lider

identifica elemente de negociere
Aplica prin joc de roluri

7 Leadership| o g Leadership I @ Q) Carte de vizité in Canva
ldentifica elementele stilistice pentru

carti de vizita
Creeaza o carte de vizita de business

Inteleg cum pot fi dezvoltate calitatile de Inteleg mai bine pie chart
leader |dentifica o calitate pe care o pot imbunatati

|dentifica propriile calitati de leader

10 Prezentari carti de vizita si hetworking

Prezinta ideea din spatele cartii de vizita
Planifica networking-ul
Planifica discursul de oferire a cartii de vizita
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MODULUL 5

In cadrul acestui modul, copiii construiesc planul pentru definirea
succesului, invata "anotimpurile” unei afaceri, stabilesc obiective
SMART, se autoevalueaza folosind harta productivitatii, descopera
leadership-ul situational si inteleg importanta responsabilitatii.
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1 Checklist afacere e 2 Inelele responsabilitatii C) @ 3 Obiective SMART @

Recapituleaza elemente teoretice Constientizeaza ca actiunile au impact |dentifica un obiectiv SMART

Se familiarizeaza si lucreaza cu Checklist Afla despre ripple effect in comunitate Planifica cum s3 il ating3

|dentifica si rezolva o problema etica

4 Anotimpurile afacetii si cadranul banilor €) @ 5 Dobanda simpla vs compusa C) @ @ Leadership situational | < @

Identifica anotimpurile si elementele afacerii Inteleg diferentele dintre dobanzi Familiarizare axa Competenta/Angajament

Dezbat strategii diferite pe anotimp |dentifica resursele unui Leader

Planifica optimizarea fiecarui anotimp
Aplica teoria ,dorinta vs nevoie”
Cum arata anotimpurile afacerii lor

|dentifica anotimpuri in afaceri reale

77 Leadership situational Il | 8 Principii de lucruin echipa i | Q Drumul catre succces - Canvall
Aplica ceea ce ainvatat Identifica si aplica principii de lucru in echipa Invata elementele si cronologia
Se familiarizeaza cu harta productivitatii Se familiarizeaza cu jamboard
Se autoevalueaza in baza hartii productivitatii Fac transferul elementelor in Canva

10 Drumul catre succces - Canva ll

Definesc elementele din drumul catre success
Prezinta proiectul din Canva grupului
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ODULUL 6

In cadrul acestui modul, copiii dezvolta o afacere impreung, lucreaza in
echipa, aplica si imbunatatesc cunostintele anterioare, transformandu-
le Tn actiuni concrete pentru lansarea si promovarea afacerii lor.




1 Interviu angajare si afacere I i .

Propun o idee de aface impreuna

4 Costuri / Investitori C) b @

|dentifica costuri pt afacere
ldentifica potentiali investitori

7 Website de prezentare ]

|dentifica si distribuie roluri pentru website
Construiesc un website de prezentare

10 Pitch investitori ¥

Invat si creeazé un pitch pentru investitori
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2 Avatar, grup tinta, piata O) i @
Aplica cunostintele de pana acum
1. avatar de client
2. piata tinta
3. studiu de piata

5 Proces de vanzare/funnel < i @

|dentifica procesele de vanzare

8 Filmulet prezentare < ¢ ¥

Descriu viziunea si misiunea afacerii

Creeaza un filmulet de prezentare

3 Brand, produs si valoare (1

|dentifica produsul
|dentifica elementele de branding
|dentifica propunerea de valoare

@ Costuri ("

|dentifica si creeaza lista de costuri

o Busihess canvas )

ICompleteaza business canvas



Multumesc pentru timpul acordat si consideratie!

Emanuel Puiac | Trainer

@ contact@kidprenor.ro

G 0731321452

@ www.kidprenor.ro

Urmareste-ne si pe retelele preferate:

in f


https://www.instagram.com/kidprenor.ro
https://www.facebook.com/kidprenor
https://www.instagram.com/kidprenor.ro

